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10 pytan, ktore zadac¢ doradcy
przetargowemu

Wybor doradcy przetargowego to kluczowa decyzja. Zadaj te pytania, aby ocenié, czy
dana firma naprawde pomoze Ci wygrywac kontrakty — bez zbednych formalnosci i
ukrytych kosztow.

1.

Czy macie doswiadczenie w mojej branzy? Pokazecie przyklady
(anonimowe)?

Doradca powinien znaé specyfike Twojego rynku — np. budownictwo, IT, medycyna,
transport.

Jak wyglada Wasz proces przygotowania oferty? Kto sie nim zajmuje?

Czy majq dedykowany zespot? Jakie narzedzia (checklisty, analizy) stosujq?

3.

Na czym polega Wasze wsparcie po ewentualnym wykluczeniu lub
odwolaniu?

Czy pomagacie w pisaniu odwotan do KIO? Jakie sq terminy?

4.

Czy korzystacie z aktualnej wiedzy o zmianach prawnych (np. Polityka
Zakupowa 2026)?

Zapytaj o Test MSP, zaliczki, preferencje dla polskiego komponentu.

5.



Jakie sa koszty i model rozliczen? Czy jest gwarancja zwrotu za bledy
formalne?

Unikaj putapek — pytaj o stawki godzinowe, prowizje od wygranej, optaty wstepne.

6.

Czy pomagacie w negocjacjach warunkéw umowy z zamawiajacym?

Np. w zakresie zaliczek, terminéw platnosci, kar umownych.

7.

Czy oferujecie audyt lancucha dostaw lub weryfikacje kontrahentow?

Przy zaméwieniach strategicznych to kluczowe — pytaj o zakres i przyklady.

8.

Jak wyglada Wasza komunikacja — czy dostaje dedykowanego
opiekuna?

Bezposredni kontakt, staty doradca, szybka odpowiedz.

0.

Czy macie referencje lub opinie od firm podobnych do mojej?

Popros$ o dane kontaktowe do klientow (za ich zgodq).

10.

Czy oferujecie bezplatng wstepna analize lub wycene projektu?

To standard w branzy — pozwala ocenié, czy warto wspoétpracowad.
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